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BAB V 

PENUTUP 

 

A. Kesimpulan 

Berdasarkan penelitian yang dilakukan oleh penulis, maka diperoleh 

kesimpulan bahwa : 

1. Mura<bahah yang terjadi pada Operasional produk tabungan emas di 

Pegadaian Syariah Cabang Blauran Surabaya ternyata tidak hanya 

menggunakan akad mura<bahah saja, namun sebetulnya terdapat akad 

wadi’ah dan akad istishna’, yakni dikatakan mura<bahah pada saat 

nasabah membeli atau menabung emas dan buyback. akad wadi’ah 

ketika dana nasabah sudah ada di dalam rekening tabungan emas, serta 

akad istishna’ ketika dalam proses pembelian emas tersebut hanya 

dibuktikan print out bukti nota pembelian saja, jadi bukan berupa fisik 

emas batangan kecuali, jika nasabah yang bersangkutan ingin mencetak 

emas batangan dari nominal tabungan emas yang dimiliki ditambah 

biaya cetak yang harus dibayar nasabah, maka nasabah bisa 

mendapatkan fisik emas batangan tersebut. 

2. Analisis Operasional mura>bahah pada produk tabungan emas terhadap 

keuntungan dana titipan di Pegadaian Syariah Cabang Blauran Surabaya 

ini. Akad mura<bahah  yang terjadi dalam transaksi jual beli pada produk 

tabungan emas dengan model tabungan ini memiliki keuntungan dana 

titipan yang tidak merugikan kedua belah pihak, yakni nasabah dan 
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pengelola sama-sama mendapat keuntungan yakni bagi pengelola bisa 

mengelola dana titipan nasabah dan di back-up  dengan emas. 

Sedangkan keuntungan bagi nasabah, bisa mengamankan nilai harta 

kekayaan  mereka dengan produk tabungan emas ini sebagai solusi 

masalah keuangan di masa depan. 

 

B. Saran 

Berdasarkan hasil penelitian penulis di Pegadaian Syariah Cabang 

Blauran Surabaya, maka penulis dapat memberikan saran agar bagian 

marketing di Pegadaian Syariah Cabang Blauran lebih gencar lagi untuk 

melakukan sosialisasi dan mengedukasi masyarakat tentang pentingnya 

berinvestasi sejak dini, khususnya investasi yang di back-up oleh emas 

karena nilai emas cenderung stabil dari tahun ke tahun. Untuk ke depannya 

diharapkan Pegadaian Syariah Cabang Blauran mempunyai petugas yang 

disebut dengan Cash Collector, yaitu karyawan yang yang bertugas 

mengambil atau mengumpulkan cicilan/angsuran masyarakat secara 

langsung, terutama bagi nasabah yang ada di pasar. Layanan yang bersifat 

jemput bola ini akan membantu masyarakat dalam melakukan transaksi 

cicil/angsuran, menabung emas, maupun layanan jasa lainnya. Dalam kaitan 

transaksi disarankan bagi Pegadaian Syariah Cabang Blauran Surabaya agar 

ada akad pada titipan dan istishna’ pada produk tabungan emas ini. 


