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BAB IV 

PROFIL IPPHO SANTOSA 

  Pada bab ini akan dijelaskan mengenai Profil Ippho Santosa, dan 

penjelasan lebih lanjut mengenai obyek dalam penelitian yaitu buku “7 Keajaiban 

Rezeki”. Dalam Profil ini akan dijelaskan mengenai Riwayat Hidup Ippho Santosa, 

Riwayat Pendidikan dari seorang Ippho Santosa, Riwayat pekerjaan/karir Ippho 

Santosa, karya-karya yang telah dikeluarkan oleh Ippho Santosa dalam dunia tulis-

menulis, serta Pemikiran-pemikiran Segar dari Ippho Santosa. Dalam bab ini juga 

diberikan gambaran umum mengenai isi buku 7 Keajaiban Rezeki 

A.  Profil Penulis 

1 Riwayat Hidup, Pendidikan dan Pekerjaan 

Ippho Santosa dilahirkan tanggal 30 Desember 1977 atau 20 Muharam 

1398 di Pekanbaru (Riau) sekarang dia bermukim di Batam, dari orang tua 

yang berasal dari Jawa tepatnya dari daerah Istimewa Yogyakarta dan 

Sumatera Barat.
1
 Orang tuanya bernama Dwinto Sri Santosa Dan Husnelly 

Nedvia. Dibesarkan dari keluarga yang sangat sederhana, anak ketiga dari 4 

bersaudara, beliau mempunyai satu adik dan dua kakak.
2
 Kesederhanaan hidup 

tersebut ia gambarkan dengan pengalamannya berjualan menjajakan barang 

dagangannya. Pernah pada satu ketika Ippho mengalami pengalaman yang 

                                                
1 Ippho Santosa, Percepatan Rezeki, ( Jakarta : PT Elex Media Komputindo, 2010), h.123. 
2 Ippho Santosa, Marketing is Bullshit, ( Jakarta : PT Elex Media Komputindo, 2011), h. 158 
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tidak menyenangkan, ia diludahi oleh orang lain ketika berjualan, ia juga penah 

mengalami dua hari tidak makan. Kondisi tersebut memaksa Ippho untuk 

mampu bertahan hidup, berbisnis kecil-kecilan yang pernah ia jalankan 

diantaranya berjualan ikat pinggang, donat, soto, gado-gado dan bakso. 

Terlahir sebagai anak dari sebuah keluarga pas-pasan yang menempati 

rumah kontrakan di Dumai-Riau, Ippho menyaksikan sang ibu yang setiap hari 

bekerja dan pulang dengan menggunakan becak selama 10 tahun. Kemudian 

Ippho dan keluarga pindah ke kota lain di Kepulauan Riau. Di tempat baru itu, 

mereka tinggal di sebuah rumah tipe 21, rumah yang kecil bagi sebuah 

keluarga yang beranggotakan 6 orang. 

Sejak kecil, Ia termasuk anak yang sering sakit-sakitan, bahkan ketika 

SD, pernah 1 bulan tidak masuk sekolah karena sakit. Dapat di katakan di 

antara saudara-saudaranya, dialah anak yang paling sering sakit. Sampai SMA, 

kondisi fisiknya masih sangat lemah. Hampir setiap bulan, Ia tidak masuk 

sekolah karena sakit. Ia menjadi anak yang minder untuk berbicara di depan 

kelas dan bersosialisasi dengan orang lain, ia juga kuper dalam hal berbahasa 

Inggris, namun siapa sangka sekarang ia adalah pembicara (public speaking) 

yang terkenal dan Sekarang ia berpengalaman menjadi penterjemah untuk 

proyek Perserikatan Bangsa Bangsa (PBB) serta menjadi dosen kelas 

internasional. Bahkan, Ippho yang mengaku tidak memahami tangga nada ini 
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pernah mengarang sebuah lagu yang liriknya berbahasa Inggris. Kehidupan 

sosialnya berubah drastis, di media sosial ia sangat dikagumi oleh para 

penggemarnya, ini dapat dilihat dari jumlah followers-nya yang lebih dari 

112.000 orang di twitter, facebook, path dan website beliau. 

Ketika Ippho merantau untuk melanjutkan study nya di bangku kuliah, 

pada tahun 1999
3
 sang ayah jatuh sakit dan akhirnya meninggalkannya untuk 

selama-lamanya, hal ini memaksa Ippho untuk dapat hidup mandiri karena 

sekarang tulang punggung keluarga telah tiada. Agar bisa bertahan hidup dan 

kuliah, Ia berjualan makanan tiap harinya, dari pukul 6 sore sampai pukul 12 

malam.
4
 Mulai saat itu semangat kerja keras Ippho semakin besar untuk dapat 

merubah hidupnya dan keluarganya. Hidup Ippho berubah semakin baik dari 

waktu ke waktu. Sekarang ini, kehidupannya sangat berbeda lantaran ia telah 

memiliki beberapa bisnis yang tersebar diseluruh Indonesia. 

Setelah tamat S1 dengan Double Majoring ( Pemasaran dan Bisnis 

Internasional) dari kampus bisnis terbaik di Malaysia, Ia berkarir sebagai 

marketer di Genting Highland, perusahaan Filipina, Sinar Mas Group, Menjadi 

Dosen di Universitas Internasional Batam, dan interpreter untuk ILO-PBB. 

Kemudian ia juga mendirikan dan menjalankan Enter Trend Training, dimana 

puluhan ribu orang se-Indonesia telah menjadi peserta pelatihan dan seminarnya 

                                                
3
 Ippho Santosa, Hanya 2 Menit (Jakarta: PT. Elex Media Komputindo, 2012), cet. Ke 3, h. 

45 
4 Ippho Santosa, 7 Keajaiban Rezeki, (Jakarta: PT. Elex Media Komputindo, 2010), h. 27-28 
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sepanjang 2004-2007. Enter Trend Training juga menangani konsultasi dan riset 

pemasaran. Mulai 2007 Ia betul-betul mengurangi memberikan pelatihan, 

konsultasi, dan riset. Belakangan ini fokusnya hanya public seminar dan in-house 

seminar.5 

Perubahan yang dialaminya begitu membuatnya takjub, sampai-sampai ia 

menuliskan pengalaman dan pembelajaran berharga yang ia alami dalam 

bentuk buku. Dalam buku “7 Keajaiban Rezeki”, Ippho menuturkan pemaparan 

bagaimana ia melakukan berbagai percepatan selama 5 tahun terakhir dalam 

hidupnya hingga seperti sekarang ini. Ippho mengakui bahwa ia sempat 

menyerahkan buku ini kepada Donald Trump pada sebuah kesempatan makan 

malam bersama
6
. Buku ini telah tersebar hingga ke benua Eropa, Amerika dan 

Timur Tengah. Ippho juga telah menyelenggarakan seminar tentang isi buku 

ini di Hongkong, Jepang, Australia, Mesir dan Arab Saudi. Yang menarik,  

menurutnya buku itu nyaris tanpa promosi apapun, namun bisa menempati 

Best Seller dan terjual laris dipasaran. 

2. Perjuangan, Karya dan Prestasinya  

Setelah berkarier sebagai marketer di Malaysia dan Indonesia, kemudian 

Ippho Santosa mendirikan dan menjalankan Enter Trend Training, di mana 

                                                
5
 Ippho Santosa, Marketing is Bullshit, ibid, h. 158. 

6 Dapat dilihat di http://www.majalahexcellent.com/artikel/380/ippho-santosa:-memotivasi-

dengan-otak-kanan, diakses tanggal 28 Desember 2015, pukul 17.24 
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puluhan ribu orang dan ratusan perusahaan di Indonesia dan Singapura telah 

menjadi peserta pelatihan dan seminarnya
7
. Kini, publik dan media massa 

mengenalnya sebagai:  

a. Pakar otak kanan (creative marketer)  

Otak manusia adalah semacam prosesor di dalam komputer yang 

memiliki tiga bagian utama secara umum, yaitu otak kiri, otak kanan  dan 

otak tengah. Otak kiri identik dengan nalar logis, kognisi, sudut pandang 

realistis, analitis, kuantitatif, aritmatik, linier, terencana, kausal (sebab 

akibat), fokus, kecerdasan verbal, sudut pandang self-centric (berpusat 

pada diri sendiri). Sedangkan otak tengah adalah semacam otak bawah 

sadar yang menyimpan endapan pikiran-pikiran alam bawah sadar 

manusia. Otak yang berbeda dari kedua otak tersebut adalah otak kanan 

dimana otak kanan ini bergerak di bidang intuisi, estetika, emosi, 

gambaran holistik. 

Nah otak kanan inilah yang jarang sekali diasah oleh orang 

manusia pada umumnya. Mereka cenderung sering menggunakan otak kiri, 

sehingga daya kreativitas mereka kurang menonjol. Padahal kreativitas 

dan intuisi inilah yang berperan penting dalam kesuksesan disegala bidang 

                                                
7 Ippho Santosa, Percepatan Rezeki, ibid, h. 123. 
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kehidupan manusia, agar mereka tidak hanya menjadi follower (pengikut) 

namun juga menjadi pelopor. 

b. Penulis buku-buku mega-bestseller.  

c. Pembicara internasional (sampai di Hong Kong, Jepang, dan 

Australia) 

d. Penerima MURI Award.  

e. Pendiri ratusan cabang TK Khalifah di Indonesia 

Tahun 2007, Ippho mendirikan TK Khalifah dengan menggandeng 

satu mitra dan satu pemodal. Namun di tengah jalan, pemodal dan mitra 

usahanya mundur karena tidak sabar menunggu TK tersebut berkembang 

dan meminta uangnya kembali. Hikmahnya, TK itu menjadi milik Ippho 

sepenuhnya. Seiring berjalannya waktu, TK Khalifah berkembang pesat. 

Tahun 2011, jumlah cabangnya mencapai sekitar 70-an cabang. Majalah 

Franchise pun menobatkan TK Khalifah sebagai The Fastest Growing 

2011 untuk kategori pendidikan. Beberapa artis dan pengusaha hebat, di 

antaranya Shireen Sungkar dan Mas Mono (pengusaha Ayam Bakar Mas 

Mono), menjadi mitranya. Selain sukses mengelola bisnis pendidikan, 

Ippho juga sukses mengelola bisnis lainnya, yakni Kadija Sliming 

(pelangsing), Kaia Clothing (busana), Rock Theory Clothing (kaos), dan 

Omaro Chocolate, dengan total ratusan cabang se-Indonesia. Rahasia dari 

kesuksesan bisnis Ippho Santosa ini dipaparkan olehnya dalam buku 
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Hanya 2 Menit karya beliau. Di buku ini, Ippho memberikan rahasia 

suksesnya dengan rumus “Sukses Besar = Pembeda Abadi x Daya Ungkit 

x Kesesuaian Momentum”. Ketika disebut kata sedekah, maka yang 

terbayang adalah nama Ustad Yusuf Mansur. Ketika disebut kata zikir, 

maka yang terbayang adalah nama Ustad Arifin Ilham. Ketika disebut kata 

entrepreneur, maka yang terbayang adalah nama Purdi E. Chandra. Ketika 

disebut kata marketing, maka yang terbayang adalah nama Hermawan 

Kartajaya. Ketika menyebut kata bisnis, maka yang terbayang adalah nama 

Rhenald Kasali, begitu seterusnya. Itulah yang disebut Pembeda Abadi. 

Ippho sendiri dikenal sebagai pakar “otak kanan”. Otak kanan menjadi 

Pembeda Abadinya. Tulisan-tulisan Ippho hampir semua bertopik otak 

kanan. Buku Ippho yang pertama terbit tahun 2005 oleh Gramedia Pustaka 

Utama. Disusul buku-buku lainnya. Titik baliknya adalah buku-buku karya 

Ippho yang diterbitkan Elex Media Komputindo seperti 10 Jurus 

Terlarang, 7 Keajaiban Rezeki, dan Percepatan Rezeki yang sukses besar. 

Sehingga nama Ippho pun meroket dan diundang ke berbagai kota untuk 

mengisi seminar. Terlihat jelas bagaimana Ippho sukses merumuskan 

Pembeda Abadinya (otak kanan) dan memanfaatkan daya ungkit 

(leverage) berupa penerbit-penerbit besar seperti Gramedia Pustaka Utama 

dan Elex Media Komputindo. Sukses melejitkan citra dirinya menjadi 

tonggak kesuksesannya menjadi motivator dan pembicara seminar yang 
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laris manis. Selain mengungkap rahasia sukses pribadinya sebagai 

motivator dan entrepreneur, di buku ini Ippho juga mengungkap rahasia 

kekayaan Donald Trump, Robert Kiyosaki, Chairul Tanjung dan Azim 

Premji, serta rahasia kekayaan Abdurrahman bin Auf dan Usman bin 

Affan sehingga menjadi salah satu orang terkaya di zamannya. Buku-buku 

yang ditulis Ippho sangat menarik, sarat inspirasi, dan memiliki daya 

motivasi tinggi, sebagai pembangkit semangat untuk berani menentukan 

impian dan gigih mewujudkannnya dengan sepenuh keyakinan. 

f. Kontributor di Enter Trend, InspirAction, Entrepreneur University (EU), 

Entrepreneur Association (EA), dan Young Entrepreneur Academy (YEA), 

Universitas Internasional Batam (UIB), dan berbagai media massa.  

g. Mentor di Entrepreneur University (EU) Entrepreneur di bidang properti, 

pendidikan, dan musik.  

h. Redaktur ahli di majalah Pengusaha, kolumnis di majalah Marketing, 

Majalah ESQ Nebula, dan belasan media cetak lainnya. 

Prestasinya, Ia telah menulis belasan buku bisnis dan motivasi yang telah 

tersebar sampai ke Timur Tengah, Jepang, Australia, Eropa dan Amerika8. Dua 

buku masing-masing ia tulis bersama Tantowi Yahya (2006) dan Aa Gym (2005). 

Buku-bukunya yang paling laris, selalu diseminarkan, dan menjadi seri otak kanan 

adalah:  

                                                
8 Ippho Santosa, Moslem Millionare (Jakarta : PT. Elex Media Kompitundo, 2013), h. 95 
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1) 10 Jurus Terlarang! Kok Masih Mau Bersaing Cara Biasa?  

Ada sepuluh jurus menjadi pengusaha dengan cara yang tidak 

biasa, yang terdapat dalam buku “10 Jurus Terlarang (Kok Masih 

Mau Bisnis Cara Biasa?)” karya Ippho Santosa sebagai berikut : 

a) Jurus pertama, memulai dengan yang kanan. Ippho mengajak 

pembaca mengoptimalkan peran otak kanan.  

b) Jurus kedua, keberanian memiliki impian dan 

mengeksekusinya dalam tindakan. Ippho memaparkan 

beberapa teladan bisnis-bisnis maupun penemuan besar yang 

lahir dari sebuah impian.  

c) Jurus ketiga: Terjunlah Seperti Rollercoaster, dibahas tentang 

cara jitu menyiasati kegagalan bisnis dengan secret of seven 

(rahasia angka tujuh). Penulis memberikan contoh bagaimana 

menikmati kegagalan dan bangkit lagi seperti rollercoaster 

yang terjun serendah-rendahnya dan naik lagi setinggi 

mungkin. Jurus ini dapat memberikan informasi pada 

pembaca bagaimana mengubah kegagalan menjadi suatu 

keberhasilan. menikmati proses, proses menjadi sesuatu, 

proses membuat sesuatu, itu adalah masa-masa yang menarik, 

daripada selalu mengeluh bosan dan capek dengan kegagalan 

saran Ippho lebih baik menikmati setiap kegagalan itu dan 
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menjadikan kegagalan tersebut pengalaman dan pembelajaran 

ketika sukses nantinya, menikmati kemerosotan, tidak ada 

orang sukses yang tidak pernah jatuh, jadi nikmatilah masa-

masa itu karena akan segera menyongsong kesuksessan. 

d) Jurus keempat, berdamai dengan badai. Sering kali orang 

menemukan kelemahan dalam bisnisnya dan ia cenderung 

memilih meratapi ketimbang bangkit.  

e) Jurus kelima, duduk sama rendah. Semangat kebersamaan 

dan kerjasama tim jadi penting dalam bisnis. Ippho 

menyebutnya dengan team in love. Cinta (love) di sini diurai 

berdasarkan opini Sigmund Freud yang membagi cinta dalam 

4 unsur, yakni hormat (respect), perhatian (care), tanggung 

jawab (responsibility), dan pengetahuan (knowledge). Empat 

unsur ini penting dimiliki oleh seorang pebisnis.  

f) Jurus keenam, gantilah gelar dan jabatan. Personal branding 

sangat penting dalam membuka relasi bisnis.  

g) Jurus ketujuh, masuk surga paling dulu. Dengan judul lucu 

ini, Ippho mau mengajak orang bermental pengusaha maupun 

pemimpin. Seorang pengusaha akan membuka peluang kerja. 

Seorang pemimpin yang bijak akan menciptakan pemimpin 
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di bawahnya. Dengan begitu, pondasi bisnis akan semakin 

kokoh.  

h) Jurus kedelapan, membiarkan kudeta. Dalam jurus ini, Ippho 

memberi cara gila membuat merek punya nilai komersial. 

Bahkan, pada taraf tertentu, membiarkan konsumen 

sendirilah yang ‘membajak’ merek tersebut.  

i) Jurus kesembilan, mewaspadai zaman Edan. Ippho 

menekankan pentingnya pandangan positif pada zaman yang 

berubah dengan cepat.  

j) Jurus kesepuluh, mati dengan tenang. Bisnis tidak hanya 

perkara mengeruk keuntungan. Ippho mengajak pebisnis 

untuk membuka diri pada kepedulian sosial dengan passion 

dan compassion
9
.  

2) 13 Wasiat Terlarang! Dahsyat dengan Otak Kanan!  

a) Wasiat 1 : pertama-tama, tertawalah 

Di wasiat pertama, penulis mengajak anda untuk bergurau 

dan menjadi seorang yang humoris. Karena dengan bergurau, 

orang bisa tertawa, sedangkan tertawa sendiri akan 

mengaktifkan otak kanan.  

b) Wasiat 2 : bermainlah dengan raja namrud 

                                                
9 Dapat dilihat di http://hidupku-kehidupanku.blogspot.co.id/2011/03/10-jurus-terlarang-

iphho-santosa.html, diakses tanggal 29 Desember 2015, pukul 13.9 
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Pada dasarnya manusia memang makhluk yang ingin 

bermain. Kita lihat saja industri game mampu menyaingi 

industri film.  

c) Wasiat 3 : tak perlu cantik, berceritalah 

Membahas tentang seorang wanita kaya raya bernama 

Oprah Winfrey. Seorang presenter yang pandai bercerita. 

Kita bisa lihat juga sepak terjang JK Rowling penulis Harry 

Potter, dia kaya dengan bercerita. 

d) Wasiat 4 : berkiaslah seperti binatang jalang 

Dengan kiasan, sebuah pernyataan akan lebih “mengigit” 

ketimbang dinyatakan secara biasa dan juga lebih lama 

tinggal dalam ingatan. 

e) Wasiat 5 : bersorak “hidup kekurang-ajaran” 

Slogan diatas adalah slogannya Albert Einstein. Wasiat ke 

lima ini membahas tentang kreativitas. 

f) Wasiat 6 : abaikan Gutenberg, sambutlah Spielberg 

Di wasiat ke enam, penulis membahas masalah visual. 

Sesuatu yang berhubungan dengan logo, desain, keindahan.  

g) Wasiat 7 : gumamkan jingle, senandungkan lullaby 
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Wasiat yang ini membahas tentang music atau jingle 

yang mana ketika seorang mendengarnya maka akan tahu 

jingle ini milik dari sebuah produk.  

h) Wasiat 8 : lihatlah yang tak terlihat 

Judul mungkin seperti dukun, melihat yang tak terlihat. 

Tapi yang dimaksud disini adalah intuisi. 

i) Wasiat 9 : urailah lima jenis sintesis 

Dari 13 wasiat yang paling banyak tidak dapat 

dipahami adalah nomor 9 ini. Apa maksud secara pasti dari 

sintesis tersebut adalah dikatakan dalam buku bahwa sintesis 

itu ada 5: generalist, crosser, tricker, connector, detector. 

Kelimanya bagi saya seperti sebuah sifat manusia.  

j) Wasiat 10 : jangan berkata-kata sama sekali 

Kelihatannya seperti menyampaikan tanpa berkata apa-

apa. Talk less do more (berbicara sedikit banyak bertindak) 

atau lebih tapatnya berempati.  

k) Wasiat 11 : booking tiket ke bali dan jogja 

Bab ini membahas masalah keramahtamahan. Penulis 

mengajak pembaca untuk beramah tamah di manapun 

kapanpun walaupun menghadapi konsumen yang sulit 

sekalipun. 
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l) Wasiat 12 : jangan sekedar meminta, bersyukurlah 

Dalam islam diajarkan bersyukur. Bagi orang islam 

jelas tidak asing dengan kata syukur.  

m)  Wasiat 13 : akhirnya, ayunkan tongkat musa 

Di wasiat terakhir ini, penulis membahas tentang 

pemaknaan hidup. Bahwa kita hidup tidak untuk mencari 

materi saja. Kita harus memberi porsi untuk spiritual 

sehingga tidak menempatkan matrealitas sebagai nilai mutlak 

atau tertinggi. 

3) Marketing is Bullshit. Meledakkan Profit dengan Kreativitas & Otak 

Kanan.  

Tanpa Kreativitas dan Otak Kanan, semua upaya pemasaran 

tinggal kata-kata, hanya omong kosong, begitu kata penulis. Sebenarnya, 

itulah yang menjadi poin isi dari buku ini, menantang para pebisnis untuk 

bangun dari kemapanan dan kenyamanan berbisnis dengan cara biasa. 

Ippho menantang sekaligus menjawab omong kosong seperti dibawah 

ini: Bullshit 1. Hoki itu Kebetulan Bullshit 2 . Terobosan adalah 

Pemborosan Bullshit 3. Terobosan Bukan Keharusan Bullshit 4. 

Diferensiasi Sukar untuk Dikreasi Bullshit 5. Kegigihan adalah Segala-

galanya Bullshit 6. Perlu Metode untuk Hasilkan Ide Bullshit 7. Segala 

Sesuatu Serba Terbatas Bullshit 8. Laba adalah Raja So, cari tahu dan 
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buktikan apakah benar semua ini memang omong kosong dan bagaimana 

sih yang seharusnya kita lakukan. 

4) Muhammad Sebagai Pedagang 

Dalam buku karya Ippho Santosa “Muhammad Sebagai Pedagang” 

Akhirnya Terbongkar Pelajaran-Pelajaran Tersembunyi dari Sang 

Khalifah tentang Otak Kanan, Entrepreneurship & Kekayaan, Karakter 

hebat yang dicontohkan oleh beliau yang telah dipraktekan ratusan tahun 

yang lalu, dan Ippho mengajak pembacanya yang mengaku sebagai 

pengikut dari Muhammad untuk senantiasa meneladaninya dalam setiap 

lini kehidupan. 

5) 7 Keajaiban Rezeki 

Buku yang berisikan metode dan cara agar Rezeki Bertambah, Nasib 

Berubah, Dalam Waktu Kurang dari 99 Hari dengan otak Kanan. Dalam 

isi buku ini terdapat banyak sekali pendidikan Karakter yang dipaparkan 

oleh Ippho Santosa sebagai metode-metode dalam menjemput rezeki dan 

kesuksesan didunia maupun di akhirat. 

6) Marketer with Love  

Menjual dengan kekuatan Cinta dan Otak Kanan. Pertama di 

Indonesia, konsep pemasaran dalam bentuk drama "Marketing with 

Love” memang bukan cuma kebutuhan saat ini, melainkan sudah 

merupakan manual of survival. Inti Marketing in Venus adalah 
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Marketing with Love, yakni cinta yang tulus kepada pelanggan. Dengan 

demikian, buku ini merupakan karya terpenting untuk disimak oleh 

semua pemasar di Indonesia yang sedang melupakan cinta. 

7) Hot Marketer : Cara Paling Panas Mengorbitkan Merk. 

15 Rules of Hot Marketing Aturan 1 Pertama-tama, Patuhi A&W, 

Aturan 2 Maknai Benak Konsumen, Aturan 3 Bangkitkan dan Tularkan 

Roh, Aturan 4 Bentuklah Personality, Aturan 5 Nikmati Masa Kecil, 

Aturan 6 Perkuat Barisan Internal, Aturan 7 Tebarkan Story for Glory, 

Aturan 8 Waspadai Pisau Bermata Dua, Aturan 9 Abaikan Mitos 

Kualitas, Aturan 10 Bergeraklah seperti 4-Wheel-Drive, Aturan 11 

Tirulah Pendaki Gunung, Aturan 12 Ajukan 1001 Alasan, Aturan 13 

Sambutlah Anti-Brand, Aturan 14 Tetaplah Awet Muda, Aturan 15 

Lestarikan Keunikan Bagaimana mendongkrak merek sekaligus 

mengorbitkan bisnis dengan pakem-pakem yang tidak terduga, itulah 

tujuan besar buku ini. 

Menurut penerbit, diantara 10 buku non-Fiksi terlaris pada Tahun 

2011, ternyata 4 adalah buku Ippho Santosa. Majalah SWA Menyebutkan 

sebagai Motivator sekaligus pengusaha. Majalah Ummi menyebutkan 

Ippho sebagai penanam amal Jariyyah, majalah Frinchise menyebutkan 

sebagai The Fastest Growing. Koran Tempo menyebutkan sebagai 
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miliarder muda yang gemar berbagi.
10

 Selain dari ketujuh buku karya 

Ippho Santosa diatas masih banyak sekali buku karya beliau yang sangat 

menginspirasi dan memotivasi pembacanya diantaranya : Moslem 

Millionare, Maghnet Rezeki, dan Percepatan Rezeki. 

Semua yang dilakukannya tidak serta merta di dapat secara instan, 

tetapi dengan kesungguhan dan kemauan yang kuat membuat perubahan 

di dalam diri Ippho Santosa. Ippho selalu berpesan di dalam buku-buku 

karyanya agar senantiasa untuk berani bermimpi yang besar disertai 

usaha yang besar pula, maka kekuatan tersebut dapat menjadi kekuatan 

yang akan mengubah diri dalam kesuksesan. 

Di balik kesuksesan setiap seseorang, pasti ada kesusah payahan di 

dalam menggapainya. Ini merupakan rumus abadi di dalam kehidupan 

dan merupakan sunnatullah yang harus di lalui untuk mencapai 

kesuksesan. Ini dapat dilihat dari perjalanan hidup seorang Ippho Santosa 

yang Dahulu Ippho Santosa ialah anak yang tidak bisa bahasa inggris dan 

sangat takut untuk maju tampil didepan teman-teman sekolahnya, berkat 

kerja keras dan kesungguhan, sekarang Ippho banyak mengisi seminar 

keluar negeri dan berbicara didepan puluhan ribu orang dengan percaya 

diri. 

3. Pendapat tentang Ippho Santosa dan karyanya  

                                                
10 Ippho Santosa, Hanya 2 Menit, h. 103-104 
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Berikut ini penulis sengaja mencantumkan beberapa pendapat dan 

testimoni tentang Ippho dan Karyanya, sehingga bisa memberikan 

gambaran bagaimana karakteristik pemikiran dan Karakter yang 

dibangun oleh Ippho Santosa :  

“Ippho adalah marketer muda yang betul-betul inovatif, energik dan 

visioner, yang dapat menggugah dan mengubah orang-orang agar dapat 

berinovasi secara bermanfaat.” (A. Rasjid Madjid, Pincab Bank 

Indonesia). “Ide-idenya gila, brilian, sangat aplikatif.” (Iffan Suryanto, 

General Manager Sales, Sharp). Tentang gagasan bisnisnya, “Ippho 

mengajak kita berbisnis dengan keutamaan sikap” (Aa Gym). Bahkan ada 

yang bilang, “Ippho adalah pemasar masa depan.” (Hermawan Kertajaya, 

Word Class Marketing Guru). Dalam berbisnis Ippho “Membawa nilai-

nilai spiritualitas dalam kontek pemasaran.” (Ari Ginanjar, Master Trainer 

ESQ). Selain itu “Ippho juga mengupas sisi-sisi bisnis yang sering 

terabaikan selama ini.” (Aida Ismeth, SE, MM, Anggota DPR RI). Ippho 

“Memadukan bisnis, Moral, dan seni sekaligus.” ( Opick, Penyanyi tombo 

ati). Sehingga Ippho “Pantas jadi arus utama paradigma dunia pemasaran 

abad ini.” (Andre Wongso, Motivator No.1 Indonesia) Pendapat tentang 

karya Ippho, Karya Ippho “Heboooh! Memang pantas masuk MURI! 

Pateen!” (Hendy Setiono, Pendiri Kebab Turki Baba Rafy). “Dari Mekkah 

ke Jeddah, dari Jeddah ke Mekkah, ditemani buku 7 Keajaiban Rezeki. 
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Subhanallah! Buaaagus!” (Ust. Yusuf Mansur, Wisata Hati). “Semua buku 

Mas 24  Ippho meledakkan kepala saya! Termasuk buku ini! Baru berjalan 

15 hari, sudah terasa keajaibannya!” (Fahrur, Pendiri Matematika Dahsyat 

Indonesia)
11

. 

 

B. Gambaran Umum Buku “7 Keajaiban Rezeki” 

Mendapatkan rezeki yang berlimpah dan barokah dari Sang Maha Pemberi 

Rezeki menjadi salah satu impian dan doa yang terus menerus dilantunkan oleh 

umat manusia di dunia. Dengan rezeki yang berlimpah manusia akan lebih mudah 

dalam berbagi dengan sesama, misalnya : menyekolahkan anak yatim, 

memberangkatkan kedua orang tua umroh, atau mungkin sekedar membeli bahan 

bangunan untuk membangun perpustakaan umum di desa kelahiran. Dengan 

banyaknya manfaat yang dapat diraih tersebut, Ippho Santosa menuliskan 

pengalaman hidupnya menjemput rezeki dan kesuksesannya dalam buku “7 

Keajaiban Rezeki”, buku ini memotivasi pembaca untuk berani optimis bermimpi 

dan menggapai impian dengan cara-cara positif, dan bagaimana membentuk 

karakter baik dalam setiap lini kehidupan manusia. 

1. Sinopsis buku 7 keajaiban rezeki 

Dalam buku ini yang dibahas adalah 7 langkah-langkah/metode ajaib 

untuk mempercepat datangnya rezeki dan menjadi orang sukses dunia dan 

                                                
11 Lihat, www. ippho.com. Di akses  tanggal 02/11/2015, pada pukul 01.13 WIB. 
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akhirat dengan pendekatan-pendekatan islami dan otak kanan. Ketujuh 

langkah-langkah itu bisa disebut percepatan-percepatan, lompatan-lompatan, 

ataupun keajaiban-keajaiban. Ke-7 keajaiban itu adalah : 

a. Bab1 Sidik Jari Kemenangan (Lingkar Diri) 

Semua orang mempunyai sidik jari masing-masing. Tentunya 

sidik jari antara satu dengan yang lainnya berbeda. Di dalam sidik jari 

tersimpan sebuah kekuatan besar yang akan membawa kita menuju 

kesuksesan yang kita cita-citakan. Mudah-mudahan dengan 

memanfaatkan itu kita bisa tahu kemenangan kita. Kalau istilah saya 

DNA (Dream and Action) yaitu jalan Keberhasilan. 

b. Bab 2 Sepasang Bidadari (Lingkar Keluarga)  

Di sini Ippho menjelaskan kaitan antara LOA (Law of 

Atraction)  atau Hukum Tarik menarik dan Doa. Tahukah anda apa 

maksud Sepasang Bidadari ? Yang dimaksud sepasang bidadari 

adalah salah satunya orang tua kita. Kita tidak akan pernah terlahir di 

dunia tanpa adanya orang tua. Orang tua adalah awal dari segalanya. 

Seluruh ridho Allah selalu ikut serta dalam ridho orang tua. Terutama 

bagi terbukanya pintu rezeki. Salah satu kiat lancarnya dan semakin 

terbuka lebarnya pintu rezeki kita yaitu dengan selalu menjaga 

hubungan baik dengan orangtua kita. Yang disebut dalam buku ini 

yang dimaksud Sepasang Bidadari itu adalah do’a orang tua dan do’a 
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pasangan kita. Ya itulah keajaiban. Dengan menyelaraskan impian 

kita dengan impian sepasang bidadari mudah-mudahan rezeki kita 

lebih cepat. 

c. Bab 3 Golongan Kanan (Lingkar Diri) 

Semua orang tentunya memiliki otak yang sama. Baik 

beratnya, jumlah sel, dan sebagainya. Hanya kualitas otak yang 

berbeda-beda. Otak seseorang dibagi menjadi 2 bagian yaitu otak kiri 

(golongan kiri) dan otak kanan (golongan kanan). Otak kiri 

berhubungan dengan ilmu pasti, algoritma, teratur. Otak kanan 

berhubungan dengan gambar, musik, imajinasi. Di dunia ini 

khususnya di Indonesia golongan kiri lebih mayoritas dibanding 

golongan kanan. Bagian ini sendiri menjelaskan pentingnya 

menggunakan otak kanan. Isinya kurang lebih sama dengan buku “13 

Wasiat Terlarang” (Dahsyat Dengan Otak Kanan). Mudah-

mudahan dengan menggunakan kekuatan otak kanan dan menjadi 

golongan kanan kita jadi lebih berani, berpikir benar, dan kreatif. 

d. Bab 4 Simpul Perdagangan (Lingkar Sesama) 

Sebuah negara dibagi menjadi 2 yaitu negara berkembang dan 

negara maju. Negara berkembang yang ingin menjadi negara maju 

harus memiliki warga negara yang 2% bermata pencaharian sebagai 

pedagang atau pengusaha. Memang pada kenyataannya negara maju 
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seperti Jepang dan Cina memiliki penduduk yang sebagian besar 

adalah pedagang. 9 dari 10 pintu rejeki itu ada di perdagangan. Nabi 

sendiri seorang pedagang. Harusnya kita jadi orang kaya dengan 

berdagang. Mudah-mudahan dengan mengaktifkan simpul 

perdagangan kita bisa menjadi pebisnis yang sukses. 

e. Bab 5 Perisai Langit (Lingkar Diri) 

Alam menyediakan segalanya untuk kebutuhan kita. Di dunia 

ini hukum sebab dan akibat memang berlaku. Maka dapat dikatakan 

ada hukum DOA dan LOA (Law Of Attraction). Apa yang kita 

berikan kepada alam, itulah yang alam akan berikan kepada kita. Jika 

dalam doa kita memberikan energi positif bagi alam, maka alam juga 

akan bereaksi positif terhadap kita. Ini juga salah satu keajaiban. Di 

sini Ippho banyak mengulas tentang sedekah. Dahsyatnya sedekah. 

Bagaimana membeli setiap kesulitan kita dengan sedekah. Mudah-

mudahan dengan bersedekah rezeki kita semakin lancar dan semua 

kesulitan kita bisa teratasi. 

f. Bab 6 Pembeda Abadi (Lingkar Diri) 

Jika kita ingin menjadi golongan kanan dan menajdi 

pengusaha atau pemimpin untuk memajukan negara, kita harus 

memiliki ciri khas yang disebut pembeda abadi. Seorang pemimpin 

harus memiliki sesuatu yang berbeda dari orang lain. Untuk menjadi 
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sesuatu yang muncul di antara mereka, kita harus memiliki pembeda 

abadi agar kita bisa diingat atau ditandai di benak banyak orang. 

 Differensiasi telah menjadi 1 dari 7 keajaiban rezeki. Agar sukses, 

kita butuh sesuatu yang berbeda. Memang differensiasi itu minta 

ampun pentingnya. Mudah-mudahan setelah mengamalkan Pembeda 

Abadi ini kita benar-benar bisa mencapaikesuksesan. 

g. Bab 7 Pelangi Ikhtiar (Lingkar Diri) 

Yang diamksud ikhtiar dalam ilmu keagamaan adalah 

berusaha dan berdoa. Dan pelangi, yang dimaksudkan ini adalah jika 

kita menggabungkan kiat dari yang pertama hingga yang ketujuh ini, 

akan membuat kita memiliki suatu kekuatan besar dan luar biasa. Satu 

hal lagi yang tidak boleh ketinggalan adalah sedekah. Dalam sedekah 

juga tersimpan energi yang tidak kalah penting dan sangat hebat. Jika 

seseorang ingin menjadi seorang dermawan dan kaya, tidak perlu dan 

tidak harus pusing menjadi sarjana atau pegawai negeri. Pelangi 

ikhtiar berisi 7 sikap (bias) yang dimiliki setiap pemenang. Terdiri 

dari impian, tindakan, kecepatan, keyakinan, pembelajaran, Integritas, 

dan keikhlasan. 7 Bias Pelangi ikhtiar itu benar-benar menyadarkan 

kita apa yang harus dilakukan untuk mencapai impian kita
12

. 

 

                                                
12Dapat dilihat di, https://akhmatmunawar.wordpress.com/2012/04/12/ringkasan-buku-7-

keajaiban-rezeki,Diakses pada tanggal 09/11/2015, jam 21.43. 


